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Elovade übernimmt italienischen Security-VAD Avangate
Strategische Akquisition stärkt Marktposition in Italien

Elovade, einer der führenden europäischen Value Added Distribu-

toren, stärkt seine Marktposition in Italien durch die Akquisition 

des Security-Spezialisten Avangate. Der Zukauf erweitert das 

Portfolio an IT-Sicherheitslösungen, festigt bestehende Part-

nerschaften mit Herstellern und ergänzt Elovades Expertise im 

Bereich der Infrastruktursicherheit. 

Der Mailänder VAD Avangate hat sich mit Premium-Sicherheits-

lösungen von Herstellern wie Bitdefender, Acronis, Kaspersky 

und AVG Avast im italienischen Channel-Business etabliert. Als 

IT-Security Competence Center betreut Avangate mit zwölf Exper-

ten mehr als 2.500 Reseller in Italien, San Marino, Vatikanstadt 

und der italienischen Schweiz. Über dieses Netzwerk werden 

internationale Unternehmen, öffentliche Verwaltungen und KMU 

bei IT-Security-Fragen unterstützt. Mit einem starken Fokus auf 

Partnerqualifizierung und Beratungskompetenz konnte das Un-

ternehmen seine Position als führender Security-Distributor in 

der Region in den vergangenen Jahren erfolgreich festigen.

Durch die Übernahme von Avangate verdoppelt Elovade nahezu 

sein Team und gewinnt außergewöhnliche Expertise hinzu, wo-

durch das Unternehmen in der Lage ist, sowohl bestehende als 

auch neue Partner in Zukunft noch besser zu bedienen. Darüber 

hinaus erhalten Partner von Elovade zukünftig Zugang zu einem 

breit aufgestellten und lösungsorientierten IT-Portfolio, das Infra-

struktur- und Security-Lösungen intelligent miteinander verbin-

det. Der Mailänder Standort dient dabei als strategische Basis für 

den weiteren Ausbau des Distributionsgeschäfts in Italien.

Philip Weber, CEO von Elovade, erklärt: "Die Akquisition von 

Avangate ist für uns ein klares Bekenntnis zu unserem Engage-

ment in Italien. Die mittelfristige Planung sieht vor, beide Firmen 

zu einem Unternehmen zu verschmelzen, um unsere Marke im 

italienischen Markt weiter auszubauen und zu stärken." 

Marcus Zeidler, CFO/COO von Elovade, ergänzt: "Wir sind beson-

ders stolz auf die Teams vor Ort, die großen Einsatz gezeigt ha-

ben, um diesen Fortschritt voranzutreiben. Unser gemeinsames 

Ziel ist klar: Wir wollen nicht nur Marktführer sein, sondern als 

Elovade der bevorzugte Partner für alle MSP- und Security-Belan-

ge in Italien werden."

Claude Sarkis, Co-CEO von Avangate Security, erklärt: "Für uns 

und unser Team bei Avangate ist dieser Schritt nicht nur eine stra-

tegische Entscheidung, sondern auch ein Moment des Stolzes. In 

den letzten Jahren haben wir mit Leidenschaft ein starkes Part-

nernetzwerk aufgebaut und den Namen Avangate als zuverläs-

sigen IT-Sicherheitspartner in der Region etabliert."

Riccardo Ottolina, Co-CEO von Avangate Security, ergänzt: "Die 

Fusion mit Elovade eröffnet uns nun neue Möglichkeiten, diese 

Basis weiter zu stärken und unseren Partnern noch mehr Mehr-

wert zu bieten. Gemeinsam werden wir den Channel in Italien mit 

innovativen Lösungen und gebündelter Expertise vorantreiben."

 www.elovade.com, www.avangate.it 

Philip Weber und Marcus Zeidler, Elovade

Handelswelt tagte in Frankfurt – Branchenvertreter aus aller Welt trafen sich erneut beim International Retail Forum 

Zum dritten Mal in Folge lockte das International Retail Forum des Schweizer SAP-Beratungshauses retailsolutions zahlreiche 

Vertreter der Handelsbranche aus aller Welt nach Frankfurt am Main. Anfang Februar informierten sich 150 Teilnehmende aus 42 

Unternehmen aus 13 Ländern und von 4 Kontinenten auf dem Event aus erster Hand über aktuelle Branchentrends – bei mehr als 30 

Fachvorträgen und Diskussionsrunden. Schlüsselthemen der diesjährigen Veranstaltung waren die SAP-S/4HANA-Transformation, die 

SAP-Branchenlösungen Industry und Public Cloud for Retail, die SAP-Roadmap zum aktuellen Portfolio sowie der Einsatz von künst-

licher Intelligenz. Außerdem gaben wieder zahlreiche Handelsunternehmen wie Coop, Migros und Transgourmet spannende Einblicke 

in ihre SAP-Transformationsprojekte. Ergänzt wurde das Programm durch verschiedene Beiträge von SAP-Experten sowie Technolo-

giepartnern der retailsolutions AG, wie SNP, smartShift, Neptune, Competera und Dataxstream. Zwischen den Vorträgen oder beim 

Abschluss-Dinner mit anschließendem Ausklang an der Bar gab es wieder viel Zeit für Gespräche, Networking und den persönlichen 

Austausch. „Das International Retail Forum war auch in diesem Jahr ein voller Erfolg. Die Feedbacks der Teilnehmenden zur Qualität 

der Vorträge waren äußerst positiv.  www.retailsolutions.ch
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LC-Power-Produkte
erhalten Sie bei den
offiziellen Distributoren:

PRO-STORM - Eleganz und Gaming vereint - Gehäuse mit Stil und Funktionalität

Unsere neuen Gaming-Gehäuse 8001W Pro-Storm Light und 8001B Pro-Storm Dark bringen Design und Performance auf den Punkt. 
Mit den Front- und Seitenscheiben aus abgerundetem Hartglas setzen die Gehäuse nicht nur die eingesetzte Hardware perfekt in 
Szene, sondern sie sorgen zusätzlich für einen hochwertigen Look. 

Die jeweils vier vorinstallierten 120-mm-ARGB-Lüfter lassen jedes System in beeindruckenden Farben erstrahlen – 
gesteuert über das I/O-Panel, die mitgelieferte Fernbedienung oder direkt über die Mainboard-Software. 

Die Gehäuse sind für höchste Ansprüche entwickelt. Mit Platz für bis zu zehn Lüfter und einem innovativen Dual-Chamber-Design Die Gehäuse sind für höchste Ansprüche entwickelt. Mit Platz für bis zu zehn Lüfter und einem innovativen Dual-Chamber-Design 
bleibt das System auch unter Volllast kühl und stabil. 
Die integrierten Mainboard-Tray-Lüfter mit umgekehrtem Luftstrom verbessern die Luftzirkulation zusätzlich und schützen die 
Komponenten vor Überhitzung – selbst bei intensiven Gaming-Sessions.

Sie wollen BTF-Mainboards verbauen? Kein Problem für PRO-STORM!

PRO-STORM ist mehr als nur ein Case – es ist ein Statement!

#Powerforeveryone                                                   www.lc-power.com

PRO-STORM LIGHT & PRO-STORM DARK

ARGB

www.lc-power.com


